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NURMO Aktivtag am 14. Oktober 2011 
 

Mit Claudia Kimich – Verhandlungsexpertin, Trainerin, systemischer Coach 

 

Gehalts- , Honorar und Preisverhandlungen 

Workshop - Jetzt wird's ernst und lustig! 

 

Für wen? 

Alle, die in der nächsten Gehalts-, Honorar- oder Preisverhandlung Ihre 
Wertigkeit kennen und dafür die richtige und wichtige Anerkennung bekommen wollen.  
Die Teilnehmerzahl ist auf 12 beschränkt 

Workshopziele: 

 Treten Sie Ihrem Verhandlungspartner gegenüber sicherer auf. 
 Erkennen Sie Ihren eigenen Wert. 
 Erfahren Sie, wie Sie auf andere wirken. 
 Setzen Sie Ihre Wünsche durch. 

Programmüberblick 

 Selbstwertgefühl, Glaubensätze und sonstige Stolpersteine beim Geld verhandeln. 
 Kommunikationsebenen, Hemisphären und Aktives Zuhören als Verhandlungserfolgsfaktor. 
 Fragetechniken, Typerkennung und Handlungsalternativen für Ihre persönliche 

Verhandlungssicherheit. 
 Konkrete Tipps für Ihre persönliche Situation. 

 

Claudia Kimich ist Diplom Informatikerin und arbeitet seit 1998 als freie Trainerin und Coach mit den 
Schwerpunkten Vertrieb, Kundenorientierung und Präsentation sowie Konfliktmanagement und 
Teamentwicklung in Unternehmen. Im Einzelcoaching hilft sie bei Eigenmarketing, Zielfindung, 
Neuorientierung, Schlagfertigkeit sowie Gehalts- und Preisverhandlungen. Ihr Buch "Um Geld 
verhandeln" ist im Beck Verlag erschienen.  

Ihr Erfolgsrezept liegt in ihrer professionellen und authentischen Art, gewürzt mit Kreativität und einer 
klar strukturierten, geradlinigen Vorgehensweise. Bei ihr wird keine Minute verschwendet – die Diplom 
Informatikerin kommt sofort auf den Punkt. Verbunden mit einer schonungslosen Offenheit motiviert sie 
so zum kreativen Nachdenken, Umdenken, Lösungen und Ideen finden. Ob langfristige 
Persönlichkeitsentwicklung oder gezielte Vorbereitung auf Gespräche, Präsentationen oder 
Selbständigkeit – Frau Kimich verändert nachhaltig. Ganz nach ihrem bewährten Motto „Geht nicht - 
gibt’s nicht“. Weitere Infos unter www.kimich.de und www.geldverhandeln.de  

Der Aktivtag findet statt am 

14. Oktober 2011 von 10 – 17 Uhr. 
Ort: 1A Business Hotel – Marktplatz 17, 85598 Baldham 
Die Seminargebühr beträgt 158,- Euro, netto 
für NURMO-Premium-Mitglieder 120,- Euro netto 
Anmeldung ist erbeten unter www.nurmo.de/eventanmeldung 

http://www.kimich.de/
http://www.geldverhandeln.de/
http://www.nurmo.de/eventanmeldung

